
 

 
Datenschutzerklärung: 
Wir verarbeiten Ihre personenbezogenen Daten ausschließlich für den Zweck der Bewerberauswahl auf Grundlage von § 26 BDSG-neu. Sie selbst legen den Umfang der Daten fest, die Sie 
im Rahmen Ihrer Online-Bewerbung an uns übermitteln möchten. Ihre Bewerbung wird bei uns durch die Personalabteilung und ggf. die Leiter der relevanten Fachabteilungen gesichtet. 
Eine Weitergabe Ihrer Daten an Dritte findet nicht statt. Bei erfolgloser Bewerbung werden Ihre Unterlagen nach Ablauf von 6 Monaten gelöscht. Für den Fall, dass wir Ihre Bewerbung auch 
bei anderen oder zukünftigen Stellenausschreibungen berücksichtigen dürfen, bitten wir um einen entsprechenden Vermerk auf der Bewerbung. Wir verarbeiten Ihre Daten dann auf 
Grundlage dieser Einwilligung gem. Art. 6 Abs. 1 S. 1 lit. a DSGVO. Weitere Informationen zur Datenverarbeitung, den Kontaktmöglichkeiten zu unserem Datenschutzbeauftragten und zu 
Ihren Rechten erhalten Sie unter www.kwb.eu 

STELLENANGEBOT 

kwb Germany GmbH | Hauptstraße 132 | 28816 Stuhr | Tel.: +49 (0)421 8994-0 | welcome@kwb.eu | www.kwb.eu 

Die kwb Germany GmbH ist eine international agierende Vertriebsgesellschaft der Einhell AG, die unter eigener 
Marke Werkzeugmaschinenzubehör und Handwerkzeug weltweit entwickelt und über die Einhell Gruppe vertreibt.  

Mit über 150 Mitarbeiter am Standort Stuhr in Niedersachsen, bietet die kwb Germany GmbH seit über 90 Jahren 
hochwertige und innovative Sortimente im Bereich universellem Elektrowerkzeugzubehör und Handwerkzeug zum 
Teil mit eigenen patentierten Produkten. 

Für unseren Standort in Stuhr suchen wir zur Unterstützung unseres KAM-Support Teams zum nächstmöglichen 
Termin einen 

Sachbearbeiter im Vertriebsinnendienst (m/w/d) 
 
Deine Aufgaben als Key Account Assistenz für diverse Großkunden: 

 Betreuung eines definierten Kundenstammes 

 Unterstützung der Key Account Manager bei der Vorbereitung von Kunden- und 

 Jahresgesprächen  

 Angebotserstellung und -verfolgung 

 Selbstständige Korrespondenz 

 Ermittlung und Auswertung von Kennzahlen 

 Kundenstammdatenpflege 

 Sonstige organisatorische Aufgaben 

 
Dein Profil 

 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung in dem Beruf Groß- und Außenhandelsmanagement (m/w/d) 
oder vergleichbare Ausbildung 

 Mehrjährige fundierte Berufserfahrung im Bereich Vertrieb zwingend erforderlich 

 Sehr gute Kenntnisse in MS-Office-Anwendungen (Excel, Word, Power Point), ERP Navision Kenntnisse 
wünschenswert 

 Ausgeprägte Dienstleistungs- und Kundenorientierung 

 Strukturierte und eigenständige Arbeitsweise 

 
Unser Angebot 

 Ein interessantes und abwechslungsreiches Anstellungsverhältnis in Vollzeit mit 30 Tagen Erholungsurlaub 

 Einen sicheren Arbeitsplatz in einem zukunftsorientierten Unternehmen mit flachen Hierarchien 

 Möglichkeit zum selbständigen und eigenverantwortlichen Arbeiten, auch von zu Hause aus 

 Fundierte und umfassende Einarbeitung in die kwb-Welt 

 Betriebliche Altersvorsorge & Berufsunfähigkeitsversicherung 

 Mitarbeiterrabatte auf unsere Produkte und Teilnahme am Mitarbeiterprogramm Corporate Benefits 

 Freigetränke und Obstkörbe sowie Firmenfitness & Businessbike 
 

Haben wir Dein Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, 
mit Angabe Deiner Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen Eintrittstermins. 
Sende Deine Bewerbung per E-Mail an: karriere@kwb.eu 
 
 
Bei Fragen kontaktiere bitte Frau Silke Zymara unter: +49 (0)421 8994-122 

Kontakt: kwb Germany GmbH | Silke Zymara| Human Resources 

mailto:karriere@kwb.eu

